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Ejemplo del estado de bienes
raíces: parte del frente
Columna del Comprador
Renglón 101: Precio de venta del
contrato $80,000.00
Renglón 103: Total del costo de
cierre del comprador (del renglón
1400 en el reverso del formulario),
$3,371.03.
Renglón 120: La cantidad bruta
debida por el comprador:
$83,371.03.
Sección 200: Cantidad pagada por 
o a nombre del comprador. Estas
cantidades serán substraidas de la
cantidad total debida en el renglón 120.
Renglón 201: Los $500 que pagó 
el comprador en forma de buena fe.
Ahora, esta cantidad se le acredita al
comprador y se le sustrae del total
que debía.
Renglón 202: La cantidad del
préstamo hipotecario del comprador,
que se substrae del total de la
cantidad en bruto.
Renglón 210: La cantidad que los
vendedores le pagan a los compradores
para cubrir los impuestos de la
propiedad del 1 de enero hasta el día
del cierre, $1,250.00. Al fin del año
los compradores tendrán que pagar
los impuestos de la propiedad de un
año entero, aunque sólo hayan tenido
la propiedad desde el 31 de octubre,
de manera que los vendedores están
pagando una porción de los
impuestos prorateada por el tiempo
que fueron dueños y ocuparon la casa.
Renglón 220: La cantidad total
pagada por en nombre del
comprador, $77,750.00.
Renglones 301-303: La cantidad
bruta debida por el comprador, que
los compradores tienen que pagar en
el cierre con un cheque certificado o
de cajero ($83,371.03 - $77,750.00 =
$5,621.03).
Columna del vendedor
Renglón 401: Precio de venta,
$80,000.00
Renglón 420: La cantidad bruta
debida al vendedor, $80,000.00.
Renglón 502: Costos del cierre del
vendedor (tomados del renglón 1400
en el reverso de la página): $5,225.00.
Renglón 510: La cantidad debida al
comprador por los impuestos, de la
propiedad desde el 1o. de enero
hasta la fecha del cierre, $1,250.00.
Renglón 520: El total retenido del
precio de venta $6,475.00.
Renglones 601-603: La cantidad que
los vendedores reciben de la
transacción ($80,000 - $6,475 =
$73,525).
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Ejemplo del estado de
finalización de cierre:
parte de atrás
Renglones 700, 703: Comisiones
de bienes raíces pagadas por el
vendedor.
Renglones 801, 802: Costos de
originación del préstamo y gastos del
descuento – estos son los “puntos”
que los compradores pagan con el
propósito de reducir la tasa de interés.
Renglones 803, 804: Costos de la
evaluación y del informe de crédito,
que se pagaron con anticipación
cuando los compradores
solicitaron la hipoteca. “P.O.C.”
significa pagado afuera del cierre
(paid outside of closing).
Renglón 901: Un día de interés
pagado el día del cierre. En este
ejemplo el día del cierre fue el 
31 de octubre, entonces los
compradores tuvieron que pagar
solamente un día de interés,
porque su primer pago hipotecario
vence el 1 de diciembre y va a
cubrir los intereses por todo el 
mes de noviembre. 
Renglón 902: La prima por el
seguro hipotecario. Después de
esto, el pago del seguro hipotecario
estará incluido en el pago mensual
de la casa.
Renglones 1001-1003: Estas son
cantidades de reserva que el
comprador va a depositar con su
prestamista para cubrir pagos
futuros para seguro de riesgo,
seguro hipotecario, e impuestos 
de la propiedad.
Renglón 1107: Los gastos del
abogado del prestamista de $200
pagado por los compradores. El
abogado del vendedor también es
pagado durante el cierre.
Renglón 1108: $225 para la póliza
de seguro del título del dueño,
pagado por los vendedores. Los
compradores pagan $60 adicionales
por una póliza del título separada,
para el prestamista.
Renglón 1201: La cuota pagada
por los compradores para registrar
su escritura con el Registro de
Escrituras del condado donde
vivirán. Después del cierre, el
agente de cierre se ocupará para
registrar la escritura.
Renglón 1400: El total del costos
del cierre o del convenio del
comprador suman: $3,371.03. Los
costos del vendedor suman
$5,225.00.




